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ที�ปรกึษาและวทิยากรบรรยายในหลักสตูรการขาย
การตลาด การใหก้ารบรกิาร และ CRM

อาจารยไ์พบูลย ์ล้วนวรวฒัน์
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เปลี�ยนสนิค้าให้เป�นเรื�องเล่า ป�ดดีลง่าย ยอดขายพุง่

พุธ
26 มถินุายน 2567

9:00 - 16:30
(มื�อเที�ยง 12:00 - 13:30)

โรงแรมเชอราตัน
แกรนด์ สขุุมวทิ

(BTS อโศก / MRT สขุุมวทิ)

5,900 บาท (สมาชกิรายป�)
6,300 บาท (ลกูค้าทั�วไป)

ยงัไมร่วม VAT
เพยีงแจง้สาํรองที�นั�ง

ก่อนวนัสมัมนา 2 สปัดาห์
 ลดเพิ�มที�นั�งละ 400 บาท ทันที!

 สมาชกิรายป� 5,500 บาท | ลกูค้าทั�วไป 5,900 บาท

** สมคัรสมาชกิรายป�เพยีง 1,500 บาท **
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พูดแล้ว
ลกูค้าไมส่นใจ 

ฟ�งแล้วหาประเด็นไมเ่จอ
หลักสตูรนี�ชว่ยคณุได้!

mailto:info@people-synergy.co.th
mailto:peoplesynergy.th@gmail.com
http://www.people-synergy.co.th/


อาจารยไ์พบูลย ์ล้วนวรวฒัน์
• ที�ปรกึษาและวทิยากรบรรยายในหลักสตูร 
CRM การขาย การตลาด การใหก้ารบรกิาร 
ศิลปะการโนม้นา้วใจและจูงใจ และการเจรจาต่อรอง 
ทั�งธุรกิจค้าปลีกและธุรกิจภาคอุตสาหกรรมต่างๆ
• อดตีผูจ้ดัการเขตและผูจ้ดัการบตัรเครดติเติมนํ�ามนั บมจ. เอสโซ ่
(ประเทศไทย) และผูด้แูลการจดัสง่ผลิตภัณฑ์ป�โตรเลียมในประเทศ
สงิค์โปรแ์ละฮ่องกง
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หากตอนนี� คณุเจอป�ญหาเหล่านี�อยู่

• เสนอขายสนิค้าดีๆ  แต่ลกูค้าไมเ่ขา้ใจ
• ลกูค้าไมเ่หน็ความสาํคัญของสนิค้าและบรกิารของคณุ

• พูดแล้วลกูค้าไมส่นใจ ฟ�งแล้วหาประเดน็ไมเ่จอ
• เลือกใชคํ้าพูดไมโ่ดนใจ ลกูค้าไมตั่ดสนิใจซื�อ

• ป�ดการขายยาก ลกูค้าปฏิเสธบอ่ย

Who Should Attend?
• นกัขาย : เพิ�มทักษะการพูดและนาํเสนอ ขายสนิค้าไดด้ขีึ�น

• ผูใ้ห้การสนบัสนนุงานขาย : สื�อสารกับลกูค้าไดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพ
• เจา้ของธุรกิจ : ป�ดการขายด้วยตัวเองไดง่้ายขึ�น

• บุคคลทั�วไป : พฒันาทักษะการสื�อสาร เพิ�มโอกาสในการประสบความสาํเรจ็

หลักสตูรนี�จะชว่ยให้คณุ

• พฒันาทักษะการพูด การนาํเสนอ และการโนม้นา้วใจ
• เลือกใชคํ้าพูดที�ดึงดดูใจ กระตุ้นความสนใจ และโนม้นา้วใจลกูค้า
• เขา้ใจลกูค้า วเิคราะหค์วามต้องการ และนาํเสนอสนิค้าไดต้รงใจ

• นาํเสนอสนิค้าใหเ้ป�นเรื�องราว ดงึดดูใจ และสรา้งความประทับใจใหกั้บลกูค้า
• ป�ดการขายไดง่้ายขึ�น ยอดขายเพิ�มขึ�น ประสบความสาํเรจ็ในหนา้ที�การงาน

หลักสตูร "Sell Beyond Features : Story-Driven Sales Strategies" 

ออกแบบมาอยา่งพเิศษเพื�อพฒันาทักษะการขายของคณุ ผสมผสานเทคนคิและกลยุทธที์�หลากหลาย
ชว่ยใหค้ณุนาํเสนอสนิค้าไดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพ ดงึดดูใจลกูค้า และป�ดการขายไดง่้ายขึ�น

เนื�อหาหลักสตูรเขม้ขน้ ครอบคลมุทกุแง่มุมของการขาย

• เทคนิคการใชคํ้าพูด ดงึดดูใจ กระตุ้นความสนใจ และโนม้นา้วใจลกูค้า
• เทคนคิการตอบคําถาม ตอบคําถามอยา่งมั�นใจ ชดัเจน และสรา้งความประทับใจ

• เทคนคิการนาํเสนอแบบ Storytelling เล่าเรื�อง ดงึดดูใจ สรา้งความประทับใจ และโนม้นา้วใจ
ลกูค้า

• กลยุทธก์ารโน้มนา้วใจลกูค้า ป�ดการขายไดอ้ยา่งมอือาชพี
• กลยุทธก์ารเพิ�มยอดขาย เพิ�มยอดขาย บรรลเุป�าหมาย

พเิศษ!

• ฝ�กฝนทักษะการขายผา่นกิจกรรม Workshop และ Role play

• เรยีนรูจ้ากผูเ้ชี�ยวชาญดา้นการขายที�มปีระสบการณ์
• ได้รบั Certificate การนัตีการเรยีนรู้
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📌 Module 1 : รากฐานสู่ความสาํเร็จในการขาย

• Workshop "การสร้างความสาํเร็จที�ยั�งยืนในการขาย" : กลยุทธ์การขายที�ประสบความสาํเรจ็ เข้าใจ
ลูกค้า และป�ดการขายได้ง่ายขึ�น
• การวเิคราะห์ลูกค้าก่อนการนําเสนอขาย : เก็บข้อมูล วิเคราะห ์และเตรยีมพรอ้มก่อนนําเสนอ เพิ�ม
โอกาสในการป�ดการขาย

📌 Module 2 : เทคนิคการนาํเสนอที�ดึงดูดใจ

• เทคนิคการเลือกใช ้"คําพูดที�สะกิดใจ" ให้ลูกค้าซื�อสินค้าและบริการ : เลือกใช้คําพูดที�ดึงดูดใจ กระตุ้น
ความสนใจ และโน้มน้าวใจลูกค้า
• เทคนิคการตอบคําถาม : ตอบคําถามอย่างมั�นใจ ชัดเจน และสรา้งความประทับใจใหกั้บลูกค้า
• องค์ประกอบและเครื�องมือใน "การพูดเพื�อสร้างความน่าเชื�อถือ" : วิธีการพูด ภาษากาย และเทคนิค
การนาํเสนอที�น่าเชื�อถือ

📌 Module 3 : กลยุทธ์การโน้มน้าวใจลูกค้า

• เทคนิคการโน้มน้าวใจลูกค้าให้ประสบความสาํเร็จ : เทคนิคการพูด การโน้มน้าวใจ และป�ดการขาย
• "การเลือกและกําหนดประเด็น" ในการพูดเพื�อสร้างยอดขาย : เลือกประเด็นสาํคัญ นาํเสนอได้ตรง
ประเด็น ดึงดูดใจลูกค้า

📌 Module 4 : เทคนิคการนําเสนอแบบ Storytelling

• Workshop "เทคนิคการนาํเสนอจุดขายให้เป�นเรื�องราว (Storytelling)" : เทคนิคการเล่าเรื�อง
สรา้งความประทับใจ และโน้มน้าวใจลูกค้า
• Workshop "การเลือกประเด็นในการพูดนาํเสนอที�โดนใจลูกค้า" : เลือกประเด็นที�ลูกค้าสนใจ นาํเสนอ
ได้ตรงใจ ป�ดการขายได้ง่าย

📌 Module 5 : กลยุทธ์การเพิ�มยอดขาย

• กลยุทธ์การเพิ�มยอดขาย : เทคนิคการขาย และวิธีการป�ดการขายอย่างมีประสิทธิภาพ

เนื�อหา


